广州凡岛网络科技有限公司2023招聘简章

公司简介
凡岛网络是一家全数据驱动的互联网新消费品企业，拥有WIS、KONO等知名日化品牌。“让更美的生活触手可及”是我们的使命，我们将持续通过深挖数据价值，坚持以用户为中心，成长为倍受用户喜爱的新国货品牌。期待你的加入，一同逐梦“百年凡岛”！
凡岛现有护肤品牌WIS，KONO；实验室汇聚专业的高级研发工程师，配备了高尖端实验设备，追求极致的科学性和安全性为全球消费者带来更美好的产品体验。  

岗位介绍
一、管培生类（26W）
岗位职责： 
1、作为企业中高层储备对象；
2、通过集训、部门学习、考核等，熟悉企业核心文化和业务流程；
3、参与企业创新突破工作并为公司提供创新想法，推动企业发展；
4、执行企业战略，带领团队完成业绩目标；
5、完成上级交代的其他工作；
6、可选择管培方向有：市场、营销、产品、供应链、运营。
任职要求：
1、2023届本科及以上应届毕业生，有丰富的社团、实践经验；
2、具备较强的学习能力、沟通协调能力、管理能力、执行力、发现问题解决问题的能力；
3、工作积极主动、责任心、原则性强，有清晰的职业规划、强烈的事业进取心，意向往管
理方向发展；
4、诚实守信，具有抗压耐挫能力，良好心态及较强的稳定性和忠诚度及团队合作精神。

二、运营类（13-16W）
岗位职责:
1、负责完成旗舰店日常维护、产品更新、违禁词修改、促销设置，页面优化；
2、负责日常常规活动与大促活动，跟进方案落地，保障结果，并完成复盘总结；
3、负责活动提报，以及活动方案制定，与官方小二沟通对接；
4、会员运营，通过建立会员体系，增加在用户黏性，提高会员渗透率；
5、收集竞对活动内容、数据及推广方式进行分析，挖掘平台&同行新玩法；
6、可选择岗位有：跨境运营、新媒体运营等。
任职要求:
1、本科及以上学历，欢迎各专业应届毕业生，公司可提供培训；
2、对电商行业熟悉以及有一定认知，有相关运营经验优先；
3、具备较强的逻辑思维能力和数据分析能力；
4、抗压能力强，商务沟通能力强；
5、具有较强的责任心，细心踏实可靠，积极奋进；
6、网感强，对于网络热点以及市场有高度敏锐程度的。

三、营销类（21-24W）
岗位职责：
1、负责信息流广告的投放工作，实时跟踪投放数据，结合数据对广告进行优化调整，对广告的量级和ROI负责；
2、负责互联网广告的策划与执行，包括广告内容策划，广告脚本撰写，广告制作执行与质量把控；
3、负责对产品卖点进行发掘、提炼和分析，输出广告创意；
4、负责进行广告数据统计分析，并根据分析结果提出投放优化策略；
5、负责广告视频、宣传片等剧本策划与制作；
6、负责协助完成分镜头剧本绘制工作；
7、可选择岗位：营销策划、创意策划、视频编导等。
任职要求：
1、本科及以上学历；欢迎各专业应届毕业生，公司可提供培训；
2、具有一定的文案写作能力以及创意思维能力和数据分析能力；
3、具备一定的责任心，处事灵活，踏实做事；
4、工作富有激情，能够承担一定压力，勇于挑战；
5、热爱从事互联网行业或广告营销行业。

四、供应类（15-18W）
岗位职责：
1、根据公司采购计划或上级安排，对需采购物品进行供应商初选与复选工作，考察供应商资质，初步询盘等；
2、根据采购计划，产品要求，与多家供应商进行议价/比价，在规定时间内，提交价格给上级审批；
3、管理前置仓发货质量，根据订单情况和仓库产能，合理分配，保证订单发货时效，同事跟进发货包裹的质量；
4、管理前置仓KPI的考核，登记前置仓KPI相关数据，每月进行复盘优化。
监控前置仓库存数据，评估低于安全周转天数的产品，安排产品的调度，库存盘点。
5、需求预测，库存监督：产品销量监控，和销售前端建立产品销售策略变更体系，灵活制定和更正备货计划，当库存异常时，通知各渠道调整销售策略，合理分配产品库存；
6、生产跟进，及时供应：根据备货计划计算、复核物料订单量及灌包订单量，定期整理物料、成品异常产生原因，并针对问题提出改进方案；
7、可选择岗位：物流专员、生产计划、供应链专员等。
任职要求：
1、本科及以上学历，采购经验或优秀应届生，有化妆品行业采购经验优先考虑；
2、细心处理数据能力、执行力、主动解决问题能力、资源协调能力、良好的沟通协作能力、积极主动；
3、熟练运用Office办公软件；
4、供应链方向相关专业（物流专业、物理、数学、统计学、数据分析、工商管理、经济学、工商管理、市场营销、信息管理等）。

五、市场/线下商务类（14-20W）
岗位职责：
1、进行主播资源收集和开拓，挖掘筛选高潜力达人主播，沟通联系建立深度合作进行直播带货和广告投放；
2、维护好合作达人主播，推动带货积极性，输出广告脚本；
3、熟悉美妆、个护相关类目，负责主播或MCN机构的筛选、评估、洽谈等工作，保持与主播或MCN机构的良好关系；
4、负责对应市场的开拓，收集和跟进KA系统信息，并寻找最适合品牌的代理商，与代理商建立合作关系；
5、通过定期拜访、线上沟通等等各种方式，与代理商一起制定终端销售方案，监督和协助代理商完成销售目标；
6、负责区域内化妆品门店的拓展工作，发展与构建客户网络；
7、及时跟进潜在客户，协助上级制定计划，开展有效的市场拓展活动；
8、执行月度客户维系计划，跟进回款，对应收的款项按照合同的规定进行追踪，确保回款目标的落实；
9、可选择岗位：商务专员、线下商务（KA\CS）、明星商务等。
任职要求：
1、本科及以上学历，好的抗压能力，有胆量；
2、 细心处理数据能力、执行力、主动解决问题能力、资源协调能力、良好的沟通协作能力、积极主动；
3、销售思维清晰，逻辑性强，具备较强的商务谈判，数据分析能力；
4、能独立完成市场渠道拓展工作，包括开发终端、市场活动跟进等。

六、职能类（13-19W）
岗位职责：
1、协调、统计对接部门的招聘需求，编制人员招聘计划；
2、发布招聘广告、进行简历筛选、邀约面试；
3、初步评估候选人并提供面试报告；
4、建立和完善公司的招聘渠道、招聘流程和招聘体系，满足公司的用人需求；
5、负责课件开发及排版设计，不断优化更新培训课件；
6、负责拓展和维护培训渠道，保持与外部培训机构的联络；
7、协助上级上传下达及其他部门关系协调；
8、统计、跟进业务部门的业务数据及项目进度；
9、负责店铺报表复核及项目报表的编制；
10、负责公司的账务处理及凭证审核，以应付及成本为主要核算工作；
11、负责财务报表的编制及汇总；
12、可选择岗位：招聘专员、培训讲师、总助、会计等。
任职要求：
1、本科及以上学历；
2、熟练操作Office办公软件；
3、良好的沟通能力与应变能力，具有较好的学习能力；
4、工作踏实，责任心强，严谨细致；
5、较高的团队协作能力，有一定的抗压能力，合作意识较强。

我们的福利
1、丰厚薪酬——基本工资+全勤奖+其他奖金；
2、每月有专属F币发放，可免费申请公司产品；
3、享受带薪年假、年度调薪、F奖金；
4、发展方向——专业和管理的双通道职业发展路径；
管理方向：专员-主管-经理
专业方向：专员-内部转岗（行政，市场，运营等）
5、凡岛大学——（1）入职培训（2）岗位培训（3）新人分享会；
6、舒适的开放式办公环境，餐厅提供各种美食同时配备冰箱、微波炉，茶水间、健身房等员工休闲区，公司举办酒会、年会，每月部门团建，节日福利等。
[bookmark: _GoBack]年轻，想拼搏，想展示自己，来就对了！
面向专业
2023届本科及以上应届毕业生专业不限
联系方式
联系人：黄小姐
联系电话：19128680269
联系邮箱：HR-FANDOW@qq.com
凡岛官网：http://www.fandow.com/culture/
微信公众号：凡岛招聘（可关注公众号进行简历投递）
联系地址：广州市黄埔区科学大道18号
